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La  qualité de François

DONNER du souffle 

Aux Étudiants
Aux Hommes
Aux Entreprises
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10 Ans :  Industrie Pharmaceutique 10 Ans : Opérateurs Téléphoniques Privés

Prix d’Excellence

10 Ans : Fondateur 
Entrepreneur

contact bleu.pro
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Créateur

1er CA  
1ère Évolution

https://www.linkedin.com/in/fran%C3%A7ois-
brin-a5797955/

www.bleu.pro

1er Prix

Action 75 €           5 000 €
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 Management des Hommes et de 
l’Identité de l’Entreprise

 Stratégie & Marketing

 Développement des Entreprises 
Ferring-Wellcome-D&P-GD-Distribution-MMT-Watercycle

 Pilotage Web Marketing - Inbound

 Relations Publiques

Domaines d’Expert

Quelques Réalisations

Réseaux

Etc… www.bleu.pro/contact/RéseauxInternationaux
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Intervenant – Enseignement - Professeur
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Aides Aux Autres
Développement Personnel

Étude des Transmissions
Traditionnelles : ensemble de
notions relatives au passé,
transmises de génération en
génération.
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Au
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Conférencier

www.francoisbrin.ca
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Comportement et Leadership

 Rapport de Performances

 Potentialités, Aptitudes et Atypies

 Psychographie

 Check-up Psycho-Professionnel

 Psychographie-Atypies-Potentialités-
Vocations

 Visionnaire, reconnu pour ses stratégies et
ses analyses.

 Entraineur, reconnu pour une vision
particulière des potentialités.

 Dépanneur, reconnu pour une maitrise
rapide de l'imprévu.

 Stabilisateur, reconnu pour la ponctualité
des résultats.

CREATOR of © the Blue Charter 
AUTHOR of © the book The Sea Horse - L’Hippocampe
FOUNDER of © the Brand Seahorse-Collection 
CONCEPTOR of © modules of training (formation) Source

INVENTOR of © the "Matrix of a ming map" facilitating mixed NICT
and ICT indexation decisions, and the setting of marketing budgets,
the definition of human resources, lead times/deadlines for
implementation of marketing measures and the revenue impact of a
product launch from a pure player company. (NICT, New Information
and Communication Technologies and ICT, Information and
Communication Technologies). Marketing Engineering Research
Subject ©. Visual Strategy ©. Visual Marketing ©. Matrice d'une carte
heuristique facilitant les décisions des indexations mixtes NTIC & TIC

Storytelling
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Expérience* 

Formation*

Expérience : Vente & Marketing & Développement

Enseignement*

Enseignement : Marketing, Management et Techniques de Commercialisation

Formation : Master II Stratégie & Marketing, Spécialité Management des Projets Marketing.  
Universitaire 2e Cycle MAITRISE-DESS
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Nous ne pouvons pas afficher l’image.
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Slogan « …et si acheter un vêtement pouvait être plus que ça. Si en
plus vous pouviez porter une idée »

A disposition 
Présentation de 
« Management de l’Identité de l’Entreprise SeaHorse C » 
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CRM - LTV - RFM - PRM  
call to action
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 Cours magistral Stratégie et Marketing 695 Slides
 Cours magistral NTIC 469 Slides
 Présentation Management de l’Identité de SeaHorse

Collection 72 Slides
 Présentation Pilotage By Dutertre et Identité 61 Slides
 Présentation Jury PCI « Obtention de l’introduction de la

Région au Capital Valeur nominale de l’action 75 euros à
valorisation - pré-money de 500.000 euros de la société - de 5.000
euros » 15 Slides

 Conférence « Les Lumières de … » 153 Slides
 Business Plan Marketing
 Dossier de Presse
Autres…

Présentations à disposition
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Dossier : Bureau14-12-
2015/FRANCOIS/Hydrocycle&Watercycle/Watercycle/

MARKETINGW/DOSSIERS DE PRESSE/DOSSIER DE 
PRESSE FRANCAIS/dossier de presse final
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Dossier : Bureau14-12-
2015/FRANCOIS/Hydrocycle&Watercycle/Watercycle/

MARKETINGW/BOOK DE PRESSE/BOOK PRESSE ORDI
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Chartes et Storytelling
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New’s Letter - SeaHose’s Letter
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« Quand tout semble aller contre vous, n'oubliez pas une chose : 
c'est que l'avion décolle contre le vent, et non avec lui ».

Henry Ford

“ ... et si nous n’étions pas irremplaçables
contrairement à ce qui a été affirmé durant tout le XXème siècle ”

Au commencement…
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www.cabinetbleu.ca
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